Программа Семинара 
«Социальная франшиза – катализатор развития социального бизнеса»

Спикер: Мария Кизима, директор Единый центр поддержки франчайзинга,
 руководитель юридического департамента компании «Франчайзинг-Интеллект» (создайфраншизу.рф), 
спикер российских и международных форумов по франчайзингу, 

эксперт по франчайзингу

	№
	Содержание 
	Время проведения

	1
	Преимущества франчайзинга для масштабирования социального бизнеса 
	3 часа

	2
	Обзор успешных кейсов социальных практик в России, развивающихся по франчайзингу
	

	3
	Оценка готовности бизнеса к созданию франшизы. Миссия бренда, социальные ценности будущей франшизы


	

	4
	Основные этапы создания франшизы. Облегченный метод разработки франшизы


	

	5
	Проектирование франшизы:

· Состав и наполнение франшизы, краткий обзор основных документов

· Дорожная карта создания франшизы

· Обучение франчайзи и основные меры поддержки 
	

	6
	Финансы:

· Виды франчайзинговых платежей

· Методика расчета паушального взноса и роялти
	

	7
	Команда проекта. Распределение полномочий


	

	
	Перерыв 10 минут
	

	8
	Юридическая часть:

· Главный элемент франшизы – Бренд. Оформление и защита

· Классические компоненты франшизы. Выявление, оформление

· Какой договор заключить на продажу франшизы

· Судебная практика по франчайзингу – разбор ошибок и выводы
	

	9
	Как продать франшизу и «не обжечься»: отбор франчайзи, переговоры, заключение и регистрация сделки


	

	10
	Главные принципы успеха деятельности франчайзинговой сети. Рекомендации эксперта
	

	
	Ответы на заранее присланные вопросы и вопросы участников семинара
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