Программа тренинга «Эффективные переговоры»:
0. Уровни компетентности
1. 6 основных калибровок

2. 4 шага для взаимодействия

3. 6 шагов к свободе

4. Основные убеждения эффективных коммуникаторов
5. Репрезентативные системы
6. Комплексные эквиваленты
7. Обратная связь высокого качества

Это не семинар и не сплошная теория, на которой хочется спать!

Это тренинг, на котором будет множество практических отработок после каждого блока!

