 Программа учебного курса

«Продажи и продвижение в социальных сетях»
Программа курса:
1. Задачи SMM, статистика социальных сетей
· Стимулирование продаж
· Брендинг
· Повышение лояльности
· Формирование базы подписчиков
2. Продвижение во ВКонтакте
· Подготовка сообщества 
· Выбор формата 
· Позиционирование сообщества
· Отклик пользователей на каждый из типов сообществ
· Ключевые мотивы для вступления 
· Брендирование сообщества 
· Контент сообщества
· Продвижение сообщества
· Таргетированная реклама
· Промо-посев в популярных сообществах
3. Продвижение на Facebook
· Создание и позиционирование сообщества Выбор формата сообщества 
· Брендирование
· Наполнение контентом
· Интерактивные приложения Продвижение 
· Таргетированная реклама 
· Использование Promoted Posts
4. Instagram
· Лучшие российские кейсы в Instagram
· Задачи Instagram
· Форматы представленности в Instagram 
· Возможности продаж через Instagram
· Продвижение канала на Instagram
6. Анализ эффективности 
· Ключевые метрики 
· Система аналитики 
· Анализ данных
· Расчет влияния на бизнес.
Продолжительность – 7 часов 
Ведущий: Дамир Халилов, CEO&Founder SMM-агентства GreenPR

